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Depuis 15 éditions, |T Partners associé au service
de base de données monreseau-it.fr, semploie

a animer, developper et enrichir la communaute
du Channel IT francais.

IT Partners est un modele exclusif de rencontres
d'affaires reunissant 14 000 décideurs de |a
revente, de l'intégration et de la fourniture de
solutions. Cet évenement unique leur permet de
consolider leurs partenariats existants et d'en créer
de nouveaux.

L'innovation, les nouveaux marcheés et le dynamisme
de la transformation digitale des entreprises sont
les forces motrices du succes d’'IT Partners.
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Rencontrer Découvrir Retrouver
de nouveaux les tendances ses fournisseurs
fournisseurs et innovations et partenaires

OuU partenaires du marcheé habituels

ET LES MOYENS POUR LES SATISFAIRE

Un service de mise en relation toute |'année
via la plateforme de contacts monreseau-it.fr

v

L'identification de leads : export quotidien des inscrits
pouUr une recherche ciblée de nouveaux contacts

Le matchmaking : un service de suggestions
de contacts en amont et pendant le salon

L es solutions de collectes de données
qualifiees des contacts pris sur I'évenement

CSLL

Les parcours thématiques

Les zones d’animations

Les ateliers et tables rondes d'experts

(LKL

Les awards

Le programme VIP

Les événements spéciaux (receptions, reunions)

L'immersion au sein du 1¢ centre de tourisme
d'affaires d'Europe, Disneyland® Paris !

* Principaux objectifs de visite tirés de I'enquéte de satisfaction menée entre mars et avril 2019 par le service étude de Reed Expositions France aupres des visiteurs IT Partners 2019.
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IT Partners associé a la plateforme web monreseau-it.fr,
perfectionne et enrichit ses services de mise en relation
de la communauteé d’affaires.

6 967

décideurs venus

2¢jour : +13,1% vs 2018

monreseau-it.fr c'est :
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3540 = 360 800

sociétés d'intégration decideurs VIP Fournisseurs de solutions S T .
‘ ‘ contacts qualifies de décideurs du Channel IT francais
Profitez de cette base de donnees sans cesse enrichie et

MIiSe a jour pour entretenir, animer et developper votre reseau
de partenaires !
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\ O/ de nouveaux O/ de nouveaux
m 34 /O exposants ( ) 50 /O intégrateurs
Toute 'anneée :

. Identifiez et recrutez vos futurs partenaires

. Renforcez vos liens avec vos partenaires actifs

. Informez sur votre actualité

. Développez vos parts de marche
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6 3 O/ de revendeurs
O spécialisés
(intégrateurs / VARs / ISV /
ESN / prestataires de services)

o/ d d
37% generaiistes

des visiteurs
viennent
de province

des visiteurs

viennent
d’'lle-de-France
. 0 Un accompagnement personnalisé
i i i Recruter de nouveaux partenaires............. 98 /O 2 : ST,
vaedaelgtic)e(sggl::‘atgtlon i pour une utilisation optimisée de
] ) P . e e . Renforcer I'image de ma socCiété.......o. 97 /O monreseau-it.fr
au sujet des objectifs prioritaires 5
de participation en 2019* Fidéliser mon réseau de partenaires... 95 /O

* Enquéte de satisfaction menée entre mars et avril 2019 par le service étude de Reed Expositions France
aupres des clients exposant a IT Partners 2019
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